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Чеботарева Елена Игоревна 

Коммерческий директор ООО «Салмет» 

 

2004-2009гг, Институт коммерции, маркетинга и сервиса, СГЭУ 

 

2020-2022гг, Высшая  школа международного бизнеса 

Выпускник программы «Мастер делового администрирования» 

Группы MBA GM-15 
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Краткое описание компании 

ООО «САЛМЕТ» является оптовым поставщиком для  промышленного,  

строительного сегмента и розничной торговли:   

 

1) Сварочное оборудование 

2) Сварочные материалы 

3) Комплектующие и СИЗ 

 

 

- Осуществляет свою деятельность 5 лет 

- Прирост  выручки  в  2023 году составил  165 % 

- Основные продажи в секторе B2B 

- География продаж -  преимущественно Самарская  область 

- Штат компании – 16 человек 
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Наши  бренды 

ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ СВАРОЧНОЕ ОБОРУДОВАНИЕ 

СРЕДСТВА ИНДИВИДУАЛЬНОЙ ЗАЩИТЫ 
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СВАРОЧНАЯ ПРОВОЛОКА 

СВ-08Г2С-О 

Наши  бренды 
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Матрица Ансоффа 

 

ТОВАР 

РЫНОК Существующий Новый 

Существующий Стратегия: глубокое проникновение на рынок 

Цель:  Увеличение объемов продаж за счет 

«перехвата»  клиентов в сегментах  

ГРАЖДАНСКОГО И ПРОМЫШЛЕННОГО 

СТРОИТЕЛЬСТВА, РОЗНИЧНОЙ ТОРГОВЛИ 

Средства:  Короткие сроки поставки 

складской ассортимент + дополнительные опции 

Способность осуществлять индивидуальный 

подход к предпочтениям  клиентов 

Стратегия: развитие товара 

Цель:  Увеличение объемов продаж за 

счет  новых  позиций номенклатуры 

под новыми  брендами 

Средства:  ввести в  ассортимент  

порошковую проволоку и трубные  

электроды HYINDAI , а также 

розничный  ассортимент  GOODEL 

 

Новый 

 

Стратегия: расширение  рынка  

 

Стратегия : диверсификация 
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Введен новый бренд 

СВАРОЧНЫЕ ЭЛЕКТРОДЫ 

ПРОФЕССИОНАЛЬНОЕ 

СВАРОЧНОЕ ОБОРУДОВАНИЕ 
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1) тестирование , испытания материалов 

2) демонстрация  оборудования 

3) раздача рекламной продукции 

Маркетинговые инструменты 
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Склад продукции Goodel – более 100 тонн 
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Инструментальные маркетинговые стратегии 

Товарная 
стратегия  

поменялась 

 

в ассортимент  
введены новые 

продукты 

Ценовая 
стратегия  

не поменялась 

Стратегия 

распределения  

 не поменялась 

 

Каналы продаж 
прежние 

Стратегия 

продвижения 

меняется 

 

Предоставление 
образцов 

Демонстрации 

оборудования 

Планируется 
применить 

SEO продвижение 
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Экономические показатели  эффективности 

Выручка Маржинальная прибыль Рентабельность 
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Экономические показатели эффективности за 2023-24 год 

Выручка Маржинальная прибыль Рентабельность, % 
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Мы всегда готовы прийти 

на помощь в подборе  

оборудования и 

материалов для  сварки 
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ! 

 

 

С уважением, Чеботарева Елена Игоревна  

Коммерческий директор 

 ООО «САЛМЕТ" 

г. Самара 


